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Todos los consejos y lo que necesitas
saber para empezar a administrar
tu emprendimiento.
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Emprender es pensar una idea de negocio y convertirla en realidad, creando un
emprendimineto donde se produce un bien o servicio.

Los emprendedores son creativos, valientes, osados, intrépidos y tienen un
objetivo claro por cumplir

A continuacion, te presentamos diversas técnicas para que puedas desarrollar tu creatividad:

Técnicas para desarrollar tu creatividad

Diagramadela
Es una técnica de usos multiples, Flor de Loto
basada en un diagrama donde se g
representan conceptos, en forma : . .
radial, alrededor de una idea ’ i
central (palabra clave).

Mapas mentales , )
Herramienta que proporciona

un medio visual para registrar
la relacioén entre un concepto
central y los sub-conceptos

. . asociados.

Se generan ideas, primero en "IIBIral_ns:Ior_r:jung"
forma individual y luego grupal, VI GEIEeas Técnica grupal que se basaen la

que buscan un bien comun. interaccién entre los integrantes
Entrelaza el proceso de de un grupo para crear nuevas
generacion <ie ideas con el de ideas sobre un tema concreto.

evaluacién.

Gamestorming Método Delphi

o Introduce dinamicas de juego . .
. - : : Es un método prospectivo para
que facilitan la generacién de . :
. . . anticiparse a las tendencias del

; -. ideas.Busca una mejor comuni- :
1 - Iy i futuro. Se puede desarrollar a
-. cacion y comprension. Ayuda a , . :

. . distancia.

detectar problemas y soluciones. p
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Canvas del proyecto

"The Business Model Canvas” o Canvas, modelo de negocios es una herramienta que permite visualizar y
redefinir los modelos de negocios de manera rapida, sencillay eficaz.

Este modelo, describe la l6gica de como una organizacion crea, entrega, y captura valor.

El lienzo se constituye de 9 bloques:

¢Qué actividades son ¢Qué relaciones
esenciales para producir establecés con tus clientes?
y entregar tu producto? ¢Los fidelizas?
_ ¢Qué producto le
¢Queé socios y proveedores ofrecés a tus clientes? ‘
son fundamentales para ¢Qué beneficios / ventajas RELACIONES
. e
ejecutar tu negocio? reciben? DE CLIENTES
¢Con quién debés aliarte?

ACTIVIDADES
CLAVE
PROPUESTAS ¢A qué clientes y usua-

DE VALOR rios estas entregando tu
servicio / producto?

ESTRUCTURA -—

DE COSTOS

Finanzas del negocio.

Costos (marketing, RECURSOS m
(o :\7/3

materia prima,
colaboradores)

FLUJO DE
INGRESOS

entregar tu producto? ¢Cuanto estan dlspuestos a
pagar tus clientes? ;Con qué
medio de pago prefieren
pagar tus clientes?

¢Cémo llegas a tus clientes?

¢Qué recursos son esenC|aIes para  ¢Quémedios utilizas para
que entregues tu producto?
Fisicos, humanos, intelectuales y
financieros.
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Finanzas del negocio

Los emprendedores si bien tienen la idea de negocio, a veces no tienen el dinero para ponerla en marcha, por

ello muchas veces necesitan financiacion en las distintas instancias del negocio.

Existen distintas alternativas de financiacion para poner en marcha un negocio, algunas son de facil acceso,

otras mas rapidas, pero es importante evaluar todas y elegir la mas conveniente para tu modelo de negocio.

Alternativas de financiamiento

» Créditos bancarios « Angeles inversores

(préstamos - leasing - tarjetas de crédito) Son aquellas personas “angel
inversor” que son empresarios
exitosos o personas de gran impor-
tancia que se interesan por financiar
diferentes emprendimientos en el
area de mercado donde estdn ellos.

+ Crowdfunding

Este método te permitird buscar y recibir
donaciones de inversionistas que lesinteresa
tu idea de negocio.

 Fondos y préstamos especiales

Son brindados por entes estatales como la
Secretaria de Emprendedores y PyMEs.

O v

* Bootstrapping

Este término aplica a los
emprendimientos que cuentan

CON POCOS recursos para la

puesta en marcha.

Hace referencia a financiarse

Q con la menor cantidad de
recursos posibles.

¢Como se debe evaluar la viabilidad economica de un proyecto?

La légica de un negocio es recibir ingresos provenientes de la venta de un producto o servicio. De ellos se
deducen los gastos que se generan para la produccién y comercializacion de aquello que se vende.

De dicha ecuacion, se obtiene un resultado que, luego de pagar impuestos permita al emprendedor obtener

un beneficio.

El objetivo de un emprendimiento o negocio es incrementar el beneficio para los dueiios.

Es muy importante estimar bien el precioy la cantidad de productos o servicios que
tenemos que vender (ingresos) para lograr la rentabilidad esperada, calculando
correctamente los gastos fijos y variables que implican producirlo.

Una correcta administracion del dinero del emprendimiento (tesoreria) es lo que
permitira hacer frente a los compromisos mensuales: pagos a colaboradores, servi-
cios, impuestos, compra de insumos y todo lo que implique el proyecto.
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La venta del proyecto

Para conseguir financiamiento y vender tus productos es fundamental que sepas presentar tu negocio.
A continuacion, te compartimos dos alternativas de presentacion:

Storytelling

Entrevistadora
‘Martina Lope
Félix Tarantino

https://finanzasparacrecer.com.ar/mod/page/view.php?id=495&forceview=1

N s

Elevator pitch




